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Sindrome postvacacional 


Acabado el periodo estival, la economía vuelve a su ritmo 
normal de actividad. El turismo ha liderado la creación de 
empleo y ahora lidera la destrucción del mismo. La indus- 
tria no se caracteriza por la estacionalidad, por lo que es 
donde hay que poner el foco a la hora de destinar recur- 
sos para la recuperación. Lo sabe todo el mundo menos 
las algunas administraciones obsesionadas por la recau- 
dación. Por eso vamos a ver paradojas como la creación 
de la renta universal de 600 € a la vez que se penaliza el 
emprendimiento, con unas cotizaciones no proporcionales 
en base a los ingresos ni a los tiempos de facturación y 
cobro. Es algo sencillamente surrealista: se incentiva el 
paro y se penaliza el esfuerzo. 


Por todo eso necesitamos más industria, ya que pro- 
porciona mejor calidad laboral y mayor estabilidad en la 
economía. Pero hay que entender que cuesta emplear a 
personas teniendo unas cargas administrativas que restan 
toda competitividad. Las ayudas, sean las que sean, no 
son sino parches para no reconocer esta realidad. 


También necesitamos innovación, ese valor que no es 
añadido gracias al marketing sino gracias a una combina- 
ción de ingenio, esfuerzo y perseverancia. Para encontrar 
esta característica hay que salir a ver ferias internacio- 
nales, pero también hay que ir a las propias, porque 
podemos caer en la trampa de ver lo nuevo en lo obsoleto 
de otros países. Así que vamos a recomendar visitar las 
ferias locales o internacionales que se aproximan pero 
siempre con la mente abierta al desarrollo de las ideas 
propias. 


Lino Hernández 
Periodista (UAB) y editor 
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“Tenemos que tomarnos en 
serio la captación y análisis 
de los datos en tiempo real” 


PE Industrial intemet 
CONSORTIUM 





Richard Soley, director ejecutivo del Industrial Internet Consortium (IIC) 


Hace un par de años, el Internet 
Industrial de las Cosas (lloT) era 

un concepto desconocido para la 
mayoría, pero últimamente se ha 
vuelto clave para el futuro de muchas 
empresas. Ya se están produciendo 
y desplegando sensores más bara- 
tos y las innovaciones en materia 

de hardware, analítica y aprendiza- 
je automático se combinarán para 
generar grandes oportunidades para 
empresas grandes y pequeñas. 


¿Dónde nos encontramos ahora 
en el itinerario de esta próxima 
revolución industrial? 


No se trata tanto de «sensores más 
baratos» como de una convergencia 
de fuerzas a lo largo de los últimos 
años; también hay actuadores más 
baratos, pero aún más importantes 
son la computación y el almacena- 
miento de bajo coste y un análisis 
de datos (Big Data) mucho mejor. 
Estamos constatando un interés 
arrollador por aplicar tecnología lol a 
sectores como la atención sanitaria, 
los servicios financieros, la minería, 
la producción industrial, la agricul- 
tura, el transporte... ¡de todo! Están 
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avanzando a velocidades diferentes, 
pero incluso en nuestros sistemas de 
testbeds aquí, en el Industrial Inter- 
net Consortium, ya estamos regis- 
trando retorno sobre la inversión. 


¿Qué papel tienen eventos como 
el Internet of Things Solutions 
World Congress en el panorama 
del lloT? 


Encuentros como el Internet of 
Things Solutions World Congress 
(loTSWC) reúnen a las figuras más 
destacadas para compartir sus ex- 
periencias. Los artículos y los vídeos 


están muy bien, pero no hay nada 
como una conversación cara a cara 
para entender tanto buenas ideas 
como posibles errores a la hora de 
implementar el lloT. Y el loTSWC 
es el único evento que cuenta con 
testbeds, sistemas reales en funcio- 
namiento, en el centro mismo de lo 
que se hace. 


En su opinión, ¿la analítica de bor- 
de provocará una transformación 
para las empresas más grande 
que la analítica de Big Data? 


La analítica de datos es analítica de 
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datos, tanto en el borde como en la 
nube. La transformación proviene 
del patrón de aplicar por fin analítica 
predictiva en tiempo real a todos los 
datos que hasta ahora no teníamos 
en cuenta o incluso ni siquiera reco- 
gíamos. 


Se ha hablado mucho sobre la 
analítica predictiva como uno de 
los objetivos principales del lloT, 
pero algunos dicen que el próximo 
paso debería llevarnos hacia la 
analítica prescriptiva. ¿Qué nece- 
sitamos para llegar allí? 


Es justamente la analítica predictiva 
la que lleva a la analítica prescriptiva. 
Si observamos cuidadosamente, en- 
tonces recopilaremos los datos que 
nos permiten evitar indisponibilida- 
des (u optimizar procesos) de forma 
anticipada, viendo lo que ha ocurrido 
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“El Internet Industrial de las Cosas (lloT) 
ha vuelto clave para el futuro de muchas 


empresas” 


en el pasado. Simplemente tenemos 
que tomarnos en serio la captación y 
análisis de los datos en tiempo real y 
estar atentos a las regularidades. 


¿Hay ya en marcha algún testbed 
de estas tecnologías? 


Por supuesto. De hecho, a medida 
que los testbeds del I1C recopilan 
más datos de trabajo, evolucionan de 
forma natural de analítica predictiva 
a prescriptiva, tanto en los testbeds 
específicos de mercados verticales 
(Microgrid, Track € Trace, etc.) como 
en los de orientación horizontal (As- 
set Efficiency, Condition Monitoring, 
etc.). 


¿Cuáles son los últimos testbeds 
en los que está trabajando el 11C? 


El IIC añade proyectos de testbed 


=n=—— 










nuevos de forma continua; de hecho, 
ahora tenemos unos 27. Lo más 
emocionante es que estamos empe- 
zando a ver resultados que van más 
allá de las fronteras de cada vertical 
en nuestros testbeds de atención 
sanitaria, energía, agricultura y 
otros. Una tendencia fascinante es el 
crecimiento de nuestros testbeds de 
enfoque horizontal, ya que el segui- 
miento del estado de los equipos, por 
ejemplo, tiene la misma función en 
numerosos ámbitos de aplicación. 


¿Cuál es actualmente el papel del 
IIC dentro del ecosistema lloT? 


Cualquier empresa puede construir 
su propio ecosistema de socios; sin 
embargo, en el IIC tenemos una 
masa crítica de compañías que 
utilizan el lloT (p. ej., de energía o 
del sector fabril), que dependen del 
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lloT, que tienen tecnologías de apoyo 
(computación, seguridad, almacena- 
miento, sensores y actuadores, etc.), 
que tienen recursos de investigación 
(como las universidades) y demás. 

El IIC proporciona el ecosistema y el 
proceso para poner en pie testbeds 
que permiten aprender rápidamen- 
te cómo usar esta tecnología en el 
mundo real. 


Uno de los aspectos cruciales 
con respecto al lloT es la seguri- 
dad. ¿Tendrán tecnologías como 
el blockchain y la computación 
cuántica un papel determinante 
para las diferentes aplicaciones 
del lloT? 


Estamos empezando a ver cómo 
otras tecnologías vienen a echar 
una mano en diversas áreas de la 
aplicación del Internet industrial. Me- 
canismos de confianza distribuidos 







“Estamos constatando un interés arrollador por aplicar 
tecnología loT a sectores como la atención sanitaria, los 
servicios financieros, la minería, la producción industrial, 


la agricultura, el transporte...” 
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(como blockchain y IOTA) respalda- 
rán el tipo de red de confianza que 
se necesita para construir soluciones 
seguras multiempresa y multipaís. 
Por su parte, la computación de alta 
velocidad (especialmente la compu- 
tación paralela) siempre es bienve- 
nida a la hora de superar problemas 
difíciles en tiempo real. 


Como doctor en Informática, ¿qué 
expectativas tiene de la computa- 
ción cuántica? 


La computación cuántica constituye 
un cambio radical en la arquitectura 
informática, de forma comparable 

a lo que supuso la computación de 
flujo de datos cuando yo la estudiaba 
para mi doctorado hace 30 años. No 
creo que estemos cerca de resolver 
las necesidades energéticas de la 
computación cuántica, pero cuando 
por fin esto se produzca, veremos 


Y 


grandes transformaciones en todo el 
panorama informático, especialmen- 
te en la seguridad de las comunica- 
ciones. 


¿Qué impacto tendrá la adopción 
del 5G en el campo industrial? 


Una cantidad sorprendentemente 
grande de gente cree que el 56 es el 
lloT en sí mismo. Y no lo es. Se trata 
solo de una tecnología instrumental; 
importante, sí, pero una de muchas. 
En numerosas implementaciones 
lloT, las soluciones sin cables ni 
siquiera están presentes. En mu- 
chas situaciones industriales, tienes 
sistemas que no se mueven y que 
tienen que operar en un entorno con 
alta interferencia RF, con lo que no 
hay cabida para soluciones inalám- 
bricas. Dicho esto, hay aplicaciones 
importantes del lloT (imagino que 
especialmente en el transporte) que 
van a depender del gran caudal y 
baja latencia del 5G en los próximos 
tiempos. 


www.iiconsortium.org 
www.iotsworldcongress.com 
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Empresas de Tecnologias del Agua 
reclaman un pacto para reactivar el sector 


ASAGUA presenta un decálogo de propuestas para reactivar el sector 


y recuperar la competitividad 





La Asociación Española de Empresas de Tecnologías del Agua, 

ASAGUA, ha reiterado en su Asamblea Anual la sequía inverso- 
ra que sufre el sector, agravada con el cierre anticipado del ejer- 
cicio presupuestario 2016. Como consecuencia, las licitaciones 

fueron escasas y las empresas continuaron con problemas para 
conseguir contratos. 


Así, explican que la inversión, prácticamente inexistente en aras 
de cumplir los objetivos de déficit, afecta a la competitividad de 
las empresas y del país. “Cuando la inversión es escasa y no 
existe una buena planificación, se construyen menos infraes- 
tructuras, se mantiene y conserva peor su stock y se gasta me- 
nos en I+D+i que es esencial para aumentar la competitividad”, 
afirmó el presidente de ASAGUA, Sergio Pepió. 


También, la escasez de licitaciones ha propiciado que las ofer- 
tas económicas representen bajas superiores al 40% del presu- 
puesto de licitación. En los pliegos de cláusulas administrativas, 
prevalece la oferta económica sobre la técnica, suponiendo 
entre 60 y 80 puntos sobre 100. Sin embargo, seleccionar la 
mejor oferta persigue garantizar el cumplimiento del contrato, 
“por ello, desde ASAGUA consideramos que debe tenerse en 
cuenta los criterios de solvencia técnica y económica específi- 
cos del contrato, ya que no todas las empresas son aptas para 
todos los trabajos”. 


En su objetivo de ser un instrumento al servicio de todas las 
Administraciones Públicas para lograr una gestión eficiente de 
los recursos hídricos, ASAGUA realiza un decálogo de propues- 
tas razonadas y argumentadas para conseguir una inversión 
planificada sostenible y sostenida en el tiempo, y alude a la 
voluntad política para lograr un pacto nacional del y por el agua 
que permita la debida solidaridad entre las diferentes regiones 
del país. 


Decálogo de propuestas: 


1. Inversión sostenible y sostenida en el tiempo: Mejora del 
empleo y garantía de mantenimiento de la capacidad del sector 
2. Modificación en los pliegos de los concursos, tendente a 
equiparar la valoración de las ofertas técnica y económica, in- 
cluso prevaleciendo la primera; establecimiento de requisitos de 


Góasagua 


dan lado a ll ras de 


tecnologías del agua 


solvencia y umbrales de temeridad y su obligatoria aplicación. 
3. Valoración de las ofertas económicas mediante fórmulas que 
no propicien bajas irreales: La oferta más ventajosa para la 
Administración no suele ser la más barata. 

4. Evitar en lo posible los concursos de proyecto y obra, que 
suponen un gasto muy elevado para los licitadores. En su lugar, 
establecer procesos de precalificación y de presentación de 
memorias técnicas breves. 

5. Revisión los Planes Hidrológicos de Cuenca y aprobar el 
Plan Hidrológico Nacional. 

6. Revisión las competencias en materia de agua, ahora resi- 
denciadas en los entes locales, que no siempre tienen recursos 
suficientes para ejecutar ni mantener las infraestructuras de 
agua. 

7. Actualización de la Ley de Aguas teniendo en cuenta el man- 
dato de la Directiva Marco del Agua, que obliga a incluir en el 
precio del agua todos los costes, incluso los de construcción de 
las infraestructuras. 

8. Cumplimiento de la Directiva Marco: Incumplimientos en de- 
puración y sentencias condenatorias contra España de las que 
derivarán cuantiosas sanciones. 

9. Aprobación de la Ley de Contratos del Sector Público para 
adecuarla a la Directiva europea, así como la Ley de Sectores 
Especiales (agua, energía y otros) y la de concesiones. 

10. Regular la colaboración público-privada y desarrollar la 
Compra Pública de Innovación 


www.asagua.es 
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NORD España celebra 25 años 


La compañía NORD Motorreductores S.A., la sucursal española del grupo NORD DRIVESYSTEMS informa explica que en el 2017 
cumple 25 años de actividad. Durante este tiempo ha logrado una posición de liderazgo entre los proveedores de accionamientos 
en el mercado Ibérico gracias a la innovación, el trabajo en equipo, la búsqueda constante de la calidad y una estrecha atención y 
proximidad al cliente. 


La sede de NORD Drivesystems (Motorreductores) España situada en Castellar del Vallés, cerca de Barcelona, es la planta central 
para la península Ibérica con 1500m*? para montaje de accionamientos mecánicos y electrónicos. Cuenta además con dos delega- 
ciones en Madrid y Bilbao, así como una extensa red de ventas a nivel nacional, con la que garantizan un servicio rápido y profesio- 
nal en toda la península Ibérica. 


NORD España está presente en todos los mercados industriales entre ellos en aquellos claves tales como energéticos, mineros y 
canteras, ingeniería y manutención. 


NORD DRIVESYSTEMS es una compañía que desarrolla y 
fabrica tecnología de accionamientos desde hace más de 50 
años, emplea a más de 3.400 personas y es uno de los princi- 
pales proveedores mundiales a gran escala de soluciones de 
accionamientos completas. El catálogo de NORD abarca des- 
de accionamientos estándar hasta soluciones personalizadas 
según los requisitos de las aplicaciones más exigentes, como 
por ejemplo accionamientos de alto rendimiento energético o 
para zonas clasificadas con riesgo de explosión. 


www.nord.com 





Logistica Hi-Tech en el Wanda Metropolitano 


Según fuentes autorizadas, la compañía logística española G3 Sales Europe, especializada en actividades logísticas y de distribu- 
ción “last mile” para clientes del sector de Hi- Tech, ha sido seleccionada por Fagor Industrial, fabricante especialista en soluciones 
de equipamiento para la hostelería, la restauración colectiva y la lavandería, para realizar la logística para el equipamiento de los 
bares y cocinas del nuevo estadio del Atlético de Madrid, Wanda Metropolitano. 


Para esta operación, G3 Sales Europe realizará acciones de recepción y manutención de un gran volumen de camiones que trans- 
portarán los equipos desde los proveedores y/o fábrica hasta su centro logístico ubicado en Daganzo (Madrid), así como labores 
de almacenaje de más de 1.200 bultos, preparación de pedidos, transporte y ubicación de la mercancía en el estadio mediante 
vehículos y medios específicos como grúas, tanquetas, trepa escaleras, etc; y desembalaje, clasificándolo posteriormente para su 
reciclaje. 


Aunque G3 Sales Europe ya colabora con Fagor Industrial en otros servicios, esta operación es especialmente delicada, ya que 
implica entregas puntuales de gran volumen, aportación de medios EAPROaEs e incluso de recursos humanos altamente especiali- 
zados, que proporcionen cobertura durante toda la operativa. | ( 2. 

G3 Sales Europe es una compañía española especializada en servicios 
de logística y transporte para clientes y productos Hi-Tech. Además es el 
socio español del grupo TENESO Europe SE. 


Fagor Industrial, es un fabricante de referencia en soluciones de equipa- 
miento para hostelería, restauración colectiva y lavandería, presente en 
las mejores cocinas e instalaciones del mundo. Esta firma pertenece al 
grupo empresarial internacional ONNERA Group 


www.g3sales.eu ww.fagorindustrial.com 
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Reconocimiento a la excelencia de NACEX 


NACEX, la firma de mensajería urgen- 
te de paquetería y documentación del 
Grupo Logista, ha sido galardonada 
recientemente con la Estrella de Oro a la 
excelencia profesional. 


El galardón, otorgado por el Instituto para 
la Excelencia , reconoce la trayectoria 
profesional de la compañía, con más de 
veinte años de historia en el mercado, y 
su compromiso con la excelencia dentro 
del sector de la mensajería urgente. 


El distintivo Estrella de Oro fue recogido 
por el presidente de NACEX e Integra2, 
Pablo Rebollo, durante una cena de gala, 
que se celebró el 28 de julio en el Hotel 
Westin Palace de Madrid, y a la que 
acudió acompañado por Pablo Román, 
director de Operaciones en NACEX, y 
Arianne Muñoz, responsable de Marke- 
ting en NACEX. 


Un referente en mensajería urgente 


AR Racking se 


Con este galardón, el Instituto para la 
Excelencia reconoce la capacidad de 
NACEX para innovar y fomentar un buen 
desarrollo económico y social. Desde su 
fundación en 1995, esta compañía ha 
realizado una fuerte apuesta por la tec- 
nología aplicada al negocio con el fin de 
alcanzar la excelencia en el compromiso 
adquirido día a día con 
sus clientes. 


metida con la Responsabilidad Social 
Corporativa, que integra en su estrategia 
de negocio para prestar el mejor servicio 
a los clientes, procurando el bienestar de 
los colaboradores y contribuyendo a la 
sostenibilidad social y medioambiental. 


Www.nacex.es 
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En la actualidad, la com- Fxesiem: 
pañía destaca como un e 
referente en el sector de ll 
la mensajería urgente El 
por su compromiso real ' EN 
con la mejora continua Fe 
de toda su actividad, 

y su apuesta por la 
calidad como eje funda- 
mental de su actividad. 


Asimismo, NACEX es 
una compañía compro- 


promociona en Colombia 


Según fuentes vinculadas a AR Racking, la conocida compañía especializada en sistemas de almacenaje, participa en Logismaster 
2017 y en el VI Congreso Internacional de Logística y Supply Chain, los principales eventos de logística en Colombia. 


Logismaster 2017 es el encuentro anual de los profesionales de la logística; un espacio académico y comercial con información de 
tendencias y mejores prácticas de gestión en los procesos de la cadena de abastecimiento. 


Así, la compañía estará presente en las tres ciudades que participan en el evento: el 6 de septiembre en Cali (Stand 16); el 14 de 
septiembre en Bogotá (Stand 10) y el 20 de septiembre en Medellín (Stand 17). La compañía presentará a los visitantes espe- 
cializados su amplia gama de soluciones globales y servicios que abarcan desde el diseño y la planificación de los sistemas de 
almacenaje hasta su implantación y puesta en marcha, orientando todas las fases del proyecto a incrementar la competitividad de 
las instalaciones y equipo mediante soluciones eficaces con estándares de calidad altamente exigentes. 


También, AR Racking también participará por primera vez al Congreso Internacional de Logística y Supply Chain que tendrá 


lugar los días 14 y 15 de septiembre en Cartagena de Indias, Colombia. 
El evento, que este año llega a su sexta edición, cita a empresarios, 
gremios, teóricos y estudiosos para debatir sobre la configuración de 
cadenas de valor acordes a las exigencias del mercado que, hoy por hoy, 
demanda productos y servicios personalizados, convirtiendo a la función 
logística como el elemento diferencial para la competitividad. 


Además, AR Racking contará en ambos eventos con el equipo comercial 
de Colombia que mostrará las propuestas más innovadores a medida de 
las necesidades concretas. 


www.ar-racking.com 
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Proceso de inmersión rotativa 
Ecopaint RoDip de Durr 


Sumergir vehículos de hasta ocho metros de largo en un baño de inmersión es algo que nunca antes se había visto. El proceso de 
inmersión rotativa Ecopaint RoDip se está poniendo por primera vez en práctica para vehículos de este tamaño en la nueva fábrica 
de furgonetas de Mercedes-Benz y forma parte del nuevo taller de pintura instalado por Dúrr para la marca en North Charleston. 


La solución instalada realizará el proceso completo, desde la inmersión hasta el drenaje, incluso con carrocerías muy grandes, 
como las de los transportadores y furgonetas, que pueden girar alrededor de su propio eje con un movimiento de rotación de 360*. 
Al planear la planta en North Charleston, Durr realizó extensas pruebas en su centro técnico, donde se probaron distintas maneras 
de usar el proceso RoDip de inmersión rotacional para pintar carrocerías más grandes que las que se habían inmerso antes. El re- 
sultado de RoDip garantiza una protección contra la corrosión de alta calidad como base para el revestimiento superficial adicional, 
incluso para vehículos grandes. 


La versión Ecopaint RoDip E se utilizará en el taller de pintura de Mercedes-Benz para furgonetas en North Charleston, que se 
encuentra actualmente en construcción. El sistema con accionamiento eléctrico trasladará los cuerpos de la próxima generación 

de Mercedes-Benz Sprinter a través de pretratamiento (pretreatment o PT por sus siglas en inglés) y electro-revestimiento catódico 
(electro-coating o EC por sus siglas en inglés). Cada una de las unidades de transporte programables tiene un accionamiento sepa- 
rado para la rotación, además del accionamiento de transporte. 


Las diferentes unidades de transporte programables permiten curvas de inmersión optimizadas para diferentes carrocerías. El re- 
sultado final es una mejor calidad de revestimiento y una mayor eficiencia energética. El proceso de rotación puede ajustarse para 
inmersiones de volúmenes más pequeños; estos procesos necesitan menos productos químicos y agua, lo que reduce el consumo 
de energía y el volumen de aguas residuales. 


Tras el pretratamiento se aplican, en una única zona, los procesos de sellado de costuras, protección de los bajos del vehículo y 
protección de los paneles laterales. Estas tareas son realizadas, de manera combinada, por cuatro robots EcoRS montados sobre 
raíles con la nueva generación del aplicador EcoGun2 3D. Este aplicador estandarizado es adecuado para todos los procesos de 
pulverización, desde material aislante hasta sellado de costuras. El EcoGun2 3D es mucho más aerodinámico y ligero que su mo- 
delo predecesor, por lo que es ideal para alcanzar zonas de difícil acceso en la carrocería. 


Los procesos de pintado de interior y exterior están totalmente automatizados y se realizan de manera rentable en sus propias 
zonas en modo stop and go, utilizando un atomizador especial del tipo EcoBell3 HX diseñado para pintar exteriores y superficies 
detalladas. El pintado de interiores en el espacio de carga se realiza mediante robots basculantes no montados sobre raíles. Con 
sus brazos extensibles, están especialmente diseñados para su uso en grandes espacios de carga. Esta es la primera vez que se 
instalan de esta forma en Estados Unidos. 


Las furgonetas disponen de una gran variedad de 
opciones de color. Con el fin de poder aplicar cada 
gama con una mínima pérdida de pintura durante los 
cambios de pintura, los robots están conectados al 
sistema de suministro especial de pintura EcoSupply 
P con tecnología de limpieza pigging. 


El sistema semiautomático EcoDry X para la sepa- 
ración en seco del exceso de pulverización en las 
cabinas de pintura no requiere agua ni productos 
químicos. Este sistema, diseñado para una mayor 
simplicidad y robustez, trabaja con filtros de cartón. 
El taller de pintura, totalmente equipado por Durr, 
también incluye aplicación de pintura por imprimación 
y proceso 2-wet para el acabado. 


www.durr.com 
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Linde Material Handling adquiere una start-up 


La conocida compañía Linde Material Handling especializada en soluciones para la manutención ofrece una variedad de sistemas 
de asistencia al conductor de carretillas, que intervienen activamente como “pasajero inteligente” para evitar accidentes. Ahora, dan 


un nuevo paso adelante con la adquisición de la start-up Comno- 


VO. 


Según detallan, Comnovo ha desarrollado un innovador sistema 
de localización de vehículos basado en tecnología de ultra banda 
ancha, que advierte a las personas que se mueven por los pasillos 
y el almacén de la aproximación de las carretillas mediante el uso 
de señales o vibraciones. Lo más destacable, según afirman, es 
que debido a la alta frecuencia de al menos cuatro gigahercios, 

el sistema puede “ver a través” de pallets, persianas enrollables e 
incluso a través de muros (con una precisión de diez centímetros). 


www.linde-mh.es 


DB Schenker conecta 38 países con una red 


de grupaje 

DB Schenker, proveedor de servicios 
logísticos y de transporte, nos comunica 
que ha fortalecido, aún más, su red de 
transporte terrestre europeo y que ha 
introducido dos nuevos productos paneu- 
ropeos para los envíos de grupaje. 


Así, ahora todos los centros de negocio 
europeos estarán conectados entre sí a 
través de salidas diarias. Esto permitirá, 
según afirman, una distribución más rápi- 
da de las mercancías y, por consiguiente, 
una mayor flexibilidad de producción en 
las compañías europeas. Además, los 
clientes podrán elegir entre dos nuevos 
servicios, fáciles de usar, que están 
estandarizados en toda Europa: DB 
SCHENKERsystem y DB SCHENKER- 
system premium. 


“DB SCHENKERsystem es la mejor solu- 
ción para aquellas compañías que nece- 
siten mover su carga de manera rápida y 
con una gran fiabilidad, por toda Europa; 
es nuestro nuevo producto estándar”, 
afirma Christian Drenthen, Executive Vice 
President, Head of Land Transport de DB 
Schenker. “Si la velocidad es crucial para 
usted, DB SCHENKERsystem premium 
es la nueva solución para las compañías 
europeas: los clientes podrán beneficiar- 
se de la red de transporte terrestre más 


r- 


rápida y de la fiabilidad de un líder de la 
industria. ¡Con garantía de cumplimien- 
to!”. 


Además, la nueva configuración de la 
red, que conecta las 430 oficinas actua- 
les de transporte terrestre, ubicadas en 
38 países europeos, con un sistema de 
producción de vanguardia, está diseña- 
da para cubrir la creciente demanda de 
envíos transfronterizos. Así, los plazos de 
entrega entre los principales centros de 
negocios europeos se reducirán signifi- 
cativamente. En algunos casos, éstos ya 





——— 


son de 24 horas. 


“Estamos creando una Europa sin fronte- 
ras para el transporte de mercancías, en 
un entorno marcado por una economía 
cada vez más conectada con los crecien- 
tes requisitos de producción just-in-time”, 
explica Christian Drenthen. “Estamos 
encantados de que nuestros rápidos 
tiempos de tránsito ayuden a incrementar 
la productividad y eficiencia de nuestros 
clientes”. 


http://www.dbschenker.es 
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Novedades 





Tecnología QuickPick6 Remote de Crown 


Desde Crown, una de las mayores empresas mundiales en la manipulación de mercancías, nos explican que han ampliado su 
consolidada tecnología de picking QuickPick6) Remote, galardonada con varios premios, para cubrir una variedad de aplicaciones 
aún mayor. Á partir de ahora, el sistema también estará disponible para los modelos de recogepedidos de la serie GPC 3000 con 
elevación de horquillas o elevación de tijera, para las carretillas elevadoras polivalentes de la serie MPC 3000 y para la serie TC 
3000 de tractores de arrastre. 


Así, QuickPick Remote combina la tecnología, la eficiencia del flujo de trabajo y la actividad humana en un proceso sistemático y 
natural que reduce la cantidad de veces que es preciso caminar, agacharse y elevar objetos. Mediante el uso de un guante de tra- 
bajo especial con mando a distancia integrado, es posible desplazar la máquina de un punto de picking al siguiente sin subir y bajar 
constantemente de la plataforma del conductor. También existe la opción de usar una correa transceptora con un mando en lugar 
del guante. En la práctica, este concepto de probada eficacia incrementa la productividad y permite a los trabajadores hacer más 
moviéndose menos, sin poner en riesgo la seguridad. 


Según detallan, QuickPick Remote supone una innovación realmente única 
que agiliza los procesos de trabajo y crea una situación ventajosa en todos los 
aspectos, tanto para los gestores de flota como para sus operarios. El sistema 
es muy sencillo de instalar, ya que no requiere ni ancho de banda de red ni 
gastos extra en informática, y puede incorporarse directamente en el entorno ca 
de almacén del cliente como una solución rentable y autosuficiente. Además, ? 
esta tecnología funciona de manera dual. 





WWW.Crown.com 


COSCO SHIPPING Lines reestructura el 
servicio Mediterranean and West Africa 


COSCO SHIPPING Lines ha iniciado el nuevo servicio MAF1 entre el Mediterráneo y África Occidental, que operará en colabo- 
ración con las navieras MSC y Messina. Asimismo, utilizarán los hubs de Algeciras, Valencia y Castellón para dar una completa 
cobertura a otros enclaves del Noroeste de Europa, Mar Negro y Adriático, Norte de África y Sudamérica. 


Además, el servicio MAF1 también cubrirá los principales puertos de África Occidental, como Dakar (Senegal), Lomé (Togo), Apapa 
y Tincan (Nigeria), Tema y Takoradi (Ghana) y Abiyán (Costa de Marfil), con unos cortos plazos de entrega. 


En el servicio MAF1 operarán cuatro portacontene- 
dores de COSCO SHIPPING Lines, uno de MSC 

y uno de Messina. Estos seis buques, con una 
capacidad de transporte de 2.500 contenedores 
cada uno, realizarán la siguiente rotación semanal 
fija: Vado, Génova, Castellón, Valencia, Algeciras, 
Dakar, Lomé, Apapa, Tincan, Tema, Takoradi (es- 
cala bisemanal), Abiyán, Algeciras, Vado. 


Con este servicio, COSCO SHIPPING Lines me- 
jorará su competitividad en el mercado africano, 
optimizará significativamente las conexiones entre 
el Mediterráneo y África Occidental y aumentará 
su nivel de servicio, ofreciendo al mercado y a los 
clientes una mayor cobertura geográfica y unos 
servicios más diversificados. 


www.coscoiberia.com 
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Prototipo de tractor alimentado con metano 


Recientemente se ha presentado en la feria Farm Progress Show de Decatur, Illinois (EE. UU.), un concepto sostenible para el 
futuro de la agricultura. Se trata del prototipo de tractor alimentado con metano presentado por New Holland Agriculture, marca 
internacional dedicada a la provisión de equipos para el sector de la agricultura perteneciente a CNH Industrial. 


Este prototipo combina combustibles alternativos y la tecnología agrícola más avanzada, con las últimas innovaciones de trans- 
misión disponibles de FTP Industrial, marca perteneciente a CNH Industrial. La motorización de este prototipo desarrolla la misma 
potencia y par motor que cualquiera de sus homólogos diésel, y esto se traduce en un 


rendimiento similar sobre el terreno. 


Con estas prestaciones, cualquier explotación agrícola podría operar de manera total- 
mente independiente en términos energéticos al ser capaz de satisfacer las necesida- 


des propias de energía y combustible; así como las de la comunidad local, mediante el 


uso de los productos de desecho que cierran este círculo virtuoso energético. 


www.cnhindustrial.com 


Industria aeroespacial 


Grandes expertos de algunas de las 
principales compañías internacionales 
de la industria aeronáutica y aeroespa- 
cial revelarán cómo y porqué ya están 
aplicando la fabricación aditiva en sus 
procesos productivos en la segunda 
edición de IN(3D)USTRY From Needs 

to Solutions. El evento organizado por 
Fira de Barcelona, tendrá lugar del 3 al 

5 de octubre en el recinto de Gran Via. 
también, también dará a conocer algunos 
ejemplos de las mejores aplicaciones de 
este sistema avanzado en otros sectores 
como la automoción, el retail, la salud y 
otras industrias. El certamen, 


Según detallan, IN(3D)USTRY contará 
con empresas de talla mundial y líderes 
de sus respectivos sectores como Airbus, 
Thales Alenia, la Agencia Espacial Euro- 
pea (ESA), ITP-Rolls Royce y Aernnova 
que compartirán sus experiencias con los 
visitantes del evento. 


Por parte de Airbus, la mayor compañía 
europea fabricante de aviones, conta- 

rá con la participación del director del 
programa de fabricación aditiva de todo 
el grupo, Jonathan Meyer, que expondrá 
la estrategia del gigante aeronáutico con 
respecto a la incorporación de piezas 
fabricadas mediante la impresión 3D y 


cómo esta tecnología puede facilitar los 
procesos productivos en este sector en 
el futuro. 


El director de diseño físico de Thales 
Alenia Space, división del grupo Thales 
Global, uno de los principales innova- 
dores en la industria de infraestructuras 
espaciales, fabricante de vehículos de 
lanzamiento, naves espaciales y sobre 
todo satélites, Angel Martínez, presen- 
tará nuevas piezas de metal impresas 
en 3D que la compañía ya ha enviado al 
espacio como parte de componentes de 
satélites. 


La Agencia Espacial Europea (ESA) dará 
a conocer sus avances en el campo de 
la fabricación aditiva. La organización 
comunitaria para el estudio del espacio 
mostrará algunos de los componentes 
impresos en 3D que ya forman parte 

de la estación espacial internacional, 

así como también de componentes de 
satélites. El encargado presentarlos será 
Advenit Makaya, ingeniero de materiales 
de ESA y responsable del proyecto para 
construir una colonia estable a la Luna 
mediante una innovadora técnica de 
impresión de ladrillos en 3D. 


I'TP-Rolls Royce compartirá las aplicacio- 





nes de la impresión 3D en la fabricación 
de motores, mientras que Aernnova ex- 
plicará los avances logrados en el campo 
de la fabricación aditiva de polímeros, 
así como también de grandes estructuras 
metálicas que a través de la impresión 
3D reducen sustancialmente su peso sin 
poner en riesgo su resistencia. 


Con el objetivo de acercar la fabricación 
aditiva y avanzada a todos los sectores 
industriales, la nueva edición IN(3D) 
USTRY tendrá lugar en el marco de la 
Barcelona Industry Week, formada por 
Expoquimia, salón dedicado a la industria 
química, Eurosurfas, salón del tratamien- 
to de superficies, Equiplast, certamen 
destinado al sector de los plásticos y IO T 
Solutions World Congress, evento ferial 
sobre el internet industrial, entre otros 
eventos. 


www.barcelonaindustry.es 
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Robots de bajo consumo 


u á 


AUTOMATION 





Jonathan Wilkins, director de marketing de EU Automation, señala tres tecnologías 
que pueden mejorar la eficiencia energética de los robots industriales 


Hay numerosas formas de ahorrarse unos céntimos en 
la factura de electricidad, como introducir ladrillos dentro 


de la cisterna del inodoro o colocar cinta en las ventanas. 


En el sector de la fabricación, ahorrar energía puede ser 
muchísimo más sencillo, y realizar cambios pequeños 
pero significativos permite reducir drásticamente el con- 
sumo energético. 


Los fabricantes están introduciendo sistemas más 
automatizados en las fábricas con el fin de optimizar 

las líneas de producción y entregar productos de forma 
eficiente a los clientes. Sin embargo, conforme la fábrica 
aumenta sus procesos automatizados, también va nece- 
sitando de más energía para llevar a cabo la producción. 


Dado que las normas en materia de eficiencia energé- 
tica son cada vez más estrictas, los fabricantes buscan 
reducir las emisiones de carbono en toda la fábrica. La 
introducción de normas como la ISO 50001 alienta a los 
fabricantes a mejorar el rendimiento energético e iden- 
tificar las áreas donde es posible reducir el consumo de 
energía. De esa forma, los fabricantes pueden controlar 
cada activo de la línea de montaje para determinar el 
mejor punto donde ahorrar energía. 












































Los VSD 


La mayor parte de las máquinas industriales funcionan 
con motores y cerca del 65 % del consumo energético de 
la industria es atribuible precisamente a esas piezas. 


Al supervisar los equipos, es posible que los fabricantes 
se encuentren con que los motores están funcionando 
más rápido de lo necesario e incluso puede que estén en 
marcha cuando la máquina no se está utilizando. 


Instalar un accionamiento de velocidad variable (VSD) es 
la mejor forma de reducir la velocidad del motor para que 
se adapte a la producción. Este dispositivo regula la velo- 
cidad y la potencia de un motor eléctrico para ajustar su 
velocidad de acuerdo con la de la línea de montaje. Usar 
esta tecnología evita un consumo energético innecesario 
cuando la máquina funciona a un ritmo de producción 
más lento. 






































La EOT (Eco Obsolete Technology) 


Es un error común creer que solo los equipos nuevos se- 
rán eficientes desde un punto de vista energético, porque 
los fabricantes que usan equipos más antiguos también 
tienen la oportunidad de reducir el consumo de energía. 
Que el fabricante de equipos originales (OEM) deje de 
producir piezas obsoletas, no significa que no sean efi- 
cientes energéticamente. 


Ciertos sectores, como el farmacéutico, se basan en pie- 
zas obsoletas para que sus sistemas sigan funcionando, 
pero también quieren asegurarse de que sus procesos 
sean rentables y de bajo consumo. La tecnología avanza 
a pasos agigantados, lo que hace que las piezas se que- 
den obsoletas muy fácilmente. Muchas de esas piezas 
cumplen las normas de eficiencia energética actuales, a 
pesar de que ya no se produzcan, por lo que los fabrican- 
tes pueden aprovecharlas, en lugar de sustituir todo el 
sistema. 


Confiar en proveedores de piezas permite simplificar el 
proceso de abastecimiento de equipos obsoletos, ya que 
puede resultar difícil encontrar el componente correcto. El 
uso de piezas obsoletas hace posible que los fabricantes 
optimicen sus sistemas actuales en lugar de reempla- 
zarlos. El abastecimiento de equipos obsoletos también 
promueve una economía circular, ya que a las piezas se 
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les permite funcionar durante un ciclo de vida más largo y 
no se eliminan en un vertedero. 


El software 


Es importante que los robots funcionen de forma eficiente 
y utilicen únicamente la energía necesaria. Sin embar- 
go, si la programación del software no se actualiza con 
regularidad, la máquina seguirá usando cantidades de 
energía excesivas. 


Introducir nuevo software también puede mejorar la 
eficiencia energética de un robot. Los fabricantes pueden 
controlar y manipular cualquier activo creando un gemelo 
digital con datos analíticos en tiempo real. El fabricante 
puede detectar entonces si la máquina está usando una 
energía excesiva y tratar de resolver el problema con el 
gemelo digital antes de adaptar la máquina física, lo que 
reduce el consumo energético de forma eficiente. 


Estas tecnologías garantizan que los fabricantes puedan 
contar con máquinas eficientes, y ofrecer los mejores 
productos a los clientes con los menores costes y muy 
poco impacto medioambiental. Así, los fabricantes pue- 
den ahorrar dinero en la factura de los suministros sin 
necesidad de introducir ladrillos en la cisterna. 


suautomation.com 
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Crece la demanda de electrodomésticos 


Inteligentes 





ERAS 


La demanda de lavadoras y neveras inteligentes se dispara 


a la vez que el precio de este tipo de electrodomésticos 
baja considerablemente 





Según un análisis de idealo.es, uno de los comparadores 
de precios más importantes de Europa, la demanda de 
electrodomésticos inteligentes ha aumentado en más 

del doble con respecto al año anterior. Es el caso, por 
ejemplo, de las lavadoras inteligentes, cuya demanda 

ha aumentado en un 160 %. Las neveras inteligentes 
también han aumentado su interés en más del doble, 
registrando en 2017 un 120 % más de búsquedas que 

el año pasado. Esta tendencia no llegaría a afectar a las 
aspiradoras inteligentes, cuya demanda ha disminuido en 
un 3,5 % en España. 


Demanda en expansión 


A pesar de este crecimiento, el interés en este tipo de 
electrodomésticos está creciendo a un ritmo mayor en 
otros países europeos. Por ejemplo, en el caso de las 
lavadoras inteligentes, Italia ha registrado un aumento de 
demanda frente al pasado año de un 519,4 %, mientras 
que en Francia el crecimiento es de un 409,2 %. Por 
parte de las neveras inteligentes, el aumento del interés 
que se ha registrado en Francia es de un 4.600 % y en 
Italia de un 1.366,7 %. En el caso de las aspiradoras, en 
el resto de Europa sí se observa 
una tendencia al alza, con un au- 
mento de demanda de un 144,3 
% en Francia, un 96 % en Italia y 
un 84,8 % en Alemania. 


Uno de los factores que pue- 
de influir en este aumento de 
demanda de electrodomésticos 
inteligentes es el descenso de 
precios. En España, el precio 
medio de las lavadoras inteli- 
gentes ha descendido en un 17 
% con respecto al pasado año, 
mientras que las neveras inteli- 
gentes han disminuido su coste 
en un 7,9 % y las aspiradoras en 
un 9,9%. 
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“La cocina inteligente ya es prácticamente una 
realidad en España”, señala Mikko Fioranl, 
Head Internacional de idealo.es, que añade: 
“El descenso de precios y las tecnologías cada vez más 
innovadoras que incluyen este tipo de electrodomésticos 
conectados hace que el aumento de demanda se esté 
multiplicando en los últimos meses. En cualquier caso, 
antes de adquirir un electrodoméstico de este tipo es 
importante informarse de las prestaciones que nos van a 
ofrecer y comparar su precio entre las diferentes tiendas 
para obtener el máximo ahorro posible”. 


Sobre idealo 


idealo se fundó en el año 2000 con el objetivo de propor- 
cionar a los usuarios toda la información que necesiten 
en función de sus intereses de compra, para que lleguen 
así a la tienda adecuada. Desde 2006 forma parte del 
grupo editorial Axel Springer SE. En el portal de idealo. 
es pueden encontrarse más de 80 millones de ofertas de 
productos procedentes de más de 10.000 tiendas. Actual- 
mente, cuenta con un plantilla de más 650 personas de 
todo el mundo que trabajan en la sede de la empresa en 
Berlín. 


www.idealo.es 


www.mercadolndustrial,es 
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